Votre future entreprise
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existe peut-étre déja.

Rejoignez Le Club des Repreneurs

Présentation du Club des Repreneurs par le Réseau Transmttre et Réussir.
Passez d'une recherhe isolé a une démarche accompagnnée et structuée.

LE CLUB DES
REPRENEURS

Ne pas Structurer Trouver
chercher seul son project I|a bonne cible



Les obstacles majeurs d'une reprise en solitaire

Reprendre une entreprise ne commence pas par une annonce.

Cela commence par une bonne stratégie.
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Accédez aux opportunités
exclusives du marché cacheé

Sourcing proactif

Les meilleures entreprises a reprendre

ne sont pas toujours sur les sites d'annonces. Recht?rche R Opportunités
2 )
@ Marché visible A.pp’roche
ciblée

« Annonces publiques
Des entreprises

Marché Signaux avant identifiées avant
publication leur diffusion
publique

» Dossiers déja exposés .
et convoités publlc

Ne vous contentez plus de consulter.
Commencez a sourcer.

Elargissez votre recherche au-dela
des opportunités déja visibles. Anticipez le marché




Définissez une cible précise
pour gagner en efficacité o Taille

Un périmétre adapté
a vos moyens et
objectifs

. Le bon marché
Ne cherchez plus une entreprise au hasard : BoHT voe projet

définissez d'abord la bonne cible.

Votre cible

de reprise
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Financement Expérience
& ambition

Recherche dispersée Feuille de route claire Uhe strictire
de financement Une trajectoire alignée

Trop de dossiers, Des contacts pertinents réaliste et saine avec vos compétences
peu de compatibilité et des décisions et vos objectifs

plus rapides

Lorsque ces critéres sont alignés, chaque dossier
mérite vraiment votre attention.




Ne restez plus seul
face a la complexité

Les décisions clés se préparent
avec les bons interlocuteurs.

© Financer
@ Sécuriser g

© Décider

Posez les bonnes
questions, au bon

moment, avant de
Vous engager.
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Expert-comptable Avocat

Encadrer la négociation
et les garanties

Lire les chiffres et
evaluer les risques

»

Votre projet

de reprise
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Banquier Etapes Notaire & consultant
Structurer le sensibles Sécuriser la transmission

financement et I'organisation

Un réseau mobilisable au fil de votre projet. ({

LE CLUB DES

REPRENEURS




Apprenez a qualifier rapidement
les dossiers sérieux

Evaluer la cohérence et le potentiel avant de mobiliser
votre temps, vos conseils et votre financement.
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votre profil
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territoire, expérience.
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Rentabilité, trésorerie,
capacité de financems
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Potentiel de
développement
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Marché, clients,
relais de croissance.
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Motif de
cession

Contexte, calendrier,

gualité de la transmission.
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Rencontre et
analyse détaillée

Ne cherchez pas plus d'offres. Repérez plus vite celles qui méritent votre attention.




Transformez votre intention
en un plan d'action piloté

La Masterclass Sourcing IA transforme votre projet
de reprise en démarche précise, personnalisée et suivie.

Objectif
Masterclass
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1. Audit stratégique 2. Etude sectorielle

3. Sourcing personnalisé 4. Cibles qualifiées
clarifier Te profil, comprendre [e terrain activerune recherche prioriser Tes entreprises cibles identifiées
I biti t ité iblé -dela d a approcher. .
es ambitions et les et les opportunités ciblée, au-dela des PP en QOJOUI'S
critéres de reprise. pertinentes. annonces visibles. L )
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Moins d’'improvisation. Plus de décisions utiles a chaque étape.

Masterclass Sourcing IA — Le Club des Repreneurs
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Révélez la cible idéale
que Vous n'avez pas prOI:eé:SeI(a):‘de
ehcore vue l

Certaines opportunités ne se trouvent ' . ‘
: Votre cible
pas par une recherche classique. ibl
Elles émergent quand votre projet > compatl e <

projet de vie +
ambition de dirigeant

rencontre les bons signaux, les bonnes

personnes et le bon moment. Opportunités

Signaux faibles
hors marché

du secteur

Elargissez votre champ
de vision, sans vous @ | :2 SCI|rL]Ile; :;r?arlsls;?r&:ﬂe

dispersees en
pistes gualifiees.

éloigner de votre projet
de vie.

Echanges avec
experts et cédants

LE CLUB DES




Rejoignez Le Club des
Repreneurs et passez a I'action

Ne cherchez plus seul : donnez a votre projet

la structure, les contacts et les reperes nécessaires LE CLUB DES
pour avancer. REPRENEURS

@/ Explorer le marché visible ) ‘
et le marché caché Votre prOChaln pas est Slmple.

avant les premiers contacts Rejoignez Le Club des Repreneurs

cee Poser vos questions
\I pe a des experts . . .
P Reservez votre entretien gratuit!
M

q Qualifier les opportunités

/I\Q Structurer votre projet
(rige

avant d'engager vos ressources

Avancer avec un réseau

A
8)\8 autour de vous
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